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Programme de la formation

Les fondamentaux de I'export

@ Engroupe sur site
Z 14 heures sur 2 jour(s)
365 Tout public

€ Surdevis

Profil des participants

Tout profil

Prérequis

Pas d'exigence spécifique.

Objectifs

- Procéder a l'international de maniére structurée et conformément aux réglementations et aux usages.
- Utiliser les documents adaptés et mieux dialoguer avec les interlocuteurs.

- Satisfaire aux obligations contractuelles a l'international en minimisant les risques pour l'entreprise.

Contenu

Les INCOTERMS au cceur du dossier export
* Les Incoterms, référentiel mondial des conditions de livraison a l'international, au coeur de la chaine
logistique export.

La cotation export
* les postes de la cotation export
* les interlocuteurs

Les formalités douaniéres

* Appréhender les différents procédures de dédouanement, les régimes douaniers et leur utilité, les
documents de douane et les documents nécessaires au dédouanement.

+ La qualification de vos marchandises en douane : espéce, valeur et origine.

* Le contrble de la sortie fiscale de vos marchandises

Les autres réglementations a I'export
* Le transport de matiéres dangereuses

Les modes de paiement du commerce international
+ Le SWIFT, la remise documentaire et le crédit documentaire : les incontournables de l'international.
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L'assurance de vos marchandises
* Les limites de responsabilité applicables aux différents modes de transport.
* Les différents types de contrat d'assurance.

La liasse documentaire export

* La facture export

* Les titres de transport

* Les documents de douane

* Les certificats d'origine

+ La légalisation de documents, etc.

Pédagogie et organisation

Alternance d’exposés théoriques et de cas pratiques.

* Supports communiqués aux stagiaires :
- Spécimen de documents commerciaux et douaniers
- Mentions obligatoires sur factures commerciales

Mode de validation

Evaluation des acquis

Une évaluation est réalisée « a chaud » en fin de formation. Cette évaluation se fait via un questionnaire
d'évaluation « a chaud » détaillant les objectifs de la formation et par un quizz interactif.




